
Pour aller vendre ses produits en Asie du Sud-Est ou encore Amérique Latine, Jean-
François Antoine, dirigeant des Salaisons Bentz, près de Nancy, a su utiliser son réseau.
— Photo : © Jean-François Michel

Comment les Salaisons Bentz ont réussi à vendre un jambon tru... https://www.lejournaldesentreprises.com/lorraine/article/commen...
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